Reale Mutua:

Intermediari

annullati gli effetti negativi
della rescindibilita-annuale

Un esem,lblmﬂe accordo tra compagnia e gruppo agenti,

che surc

Sapevamo delle trattative in corso, ma non abbiamo voluto sfrugu-
gliare per non recare alcun pregiudizio al buon esito delle stesse.
Buon esito c’¢ stato. E quale esito!

Ci ricordiamo di quanto, un secolo fa, I'allora presente del G.A.A.
Reale Mutua, Carlantonio Colli, riusci a “vendere”, e molto bene,
l'esclusiva territoriale alla mandante. Eravamo agli albori della ban-
cassurance e le compagnie “sbavavano” per avere mano libera.
Colli seppe approfittarne, nell'interesse dei suoi colleghi, ma fu
insultato dai rappresentanti dello SNA e bollato come “traditore”,
perché I'esclusiva territoriale era un valore irrinunciabile e doveva
essere difeso a qualsiasi costo.

In ambito UNAPASS le critiche non mancarono, senza tuttavia gli
eccessi sgradevoli e inaccettabili che vi furono in SNA.

Chi scrive, parlando in ambito UNAPASS, ebbe allora a contestare i
critici e lodare I'iniziativa del Gruppo Agenti Reale, sostenendo che
I'esclusiva vita andava venduta finché aveva un valore oppure, se
possibile, scambiata col plurimandato nei danni.

Una presa di posizione che fu considerata dagli amici di UNAPASS
come una “‘provocazione intelligente”. Immaginarsi, dunque, cosa
si disse in SNA.

Fini come tutti sanno, ma come molti continuano a voler ignorare:
le compagnie, con la complicita del Ministero dell'Industria e del
Consiglio di Stato, si presero I'esclusiva nel vita, le banche ebbero
mano libera a dilagarono, mentre gli agenti ottennero, come con-
tropartita, uno zero virgola zero.

I sindacati degli agenti persero un’occasione unica, svenandosi in
una battaglia di retroguardia a difesa di qualcosa che giorno dopo
giorno svaniva. Una stupidita ed una miopia senza pari.

E veniamo ad oggi.

Tutto nasce con 'unica vera liberalizzazione portata a termine dal
fabbricante di lenzuola, on. Bersani: la rescindibilita annuale dei
contratti poliennali rami danni.

Una liberalizzazione non solo non richiesta, ma contro la quale
lo SNA si era da sempre battuto pervicacemente, del tutto indiffe-
rente alle negativita che la decennalita delle polizze causava agli
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assicurati, il piti delle volte addirittura
ignari di aver sottoscritto un impegno
poliennale.
Lo SNA, invece, sommerse di compli-
menti 'on. Bersani per aver vietato
i patti di esclusiva creando cosi le
premesse per il plurimandato. Plu-
rimandato limitato per® ai soli rami
danni. Come mai, finora ed assai
stranamente, nessuno si € mai chie-
sto perché il plurimandato non valga
anche nel vita?

Da una battaglia di
retroguardia ad una fuga in
avanti: gli agenti pagano il
prezzo del massimalismo
dello SNA

Da molti anni, lo SNA porta avanti la
richiesta del plurimandato, con una
costanza e uno zelo degni di miglior
causa, quasi che il plurimandato
fosse la panacea di ogni male degli
agenti.

Se la cieca difesa dell'esclusiva, come
abbiamo gia detto, fu una battaglia di
retroguardia, quella sul plurimandato
— tanto per ripeterci ancora una volta
— ¢ stata una fuga in avanti, realizzata
per non voler affrontare il vero pro-
blema degli agenti, che era e resta
quello della redditivita.

Problema che ha gia fatto sparire dal
mercato alcune migliaia di agenti,
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