Dimissioni:

Agenti

una opzione che i maggiori
agenti stanng 1n‘nuUMmMero
crescente valutando

Come salvare le proprie liquidaziomiz.Come evitare di soccombere
sotto il peso degli storni provvigionali a seguito del recesso dalle
polizze polieannali? Gli agentiStanno gradatamente rendendosi
conto di disporre di un’arma potente, decisiva, per mettere in

angolo le mandanti

L'introduzione della rescindibilita annuale delle polizze poliennali rami
danni, l'unica vera liberalizzazione introdotta dal ministro Bersani, sta
producendo effetti devastanti sugli agenti di assicurazione.
Nemmeno all’epoca della paventata provvigione 5% sulla r.c. auto,
propugnata dalla coppia Signorile/Colucci, un politico fu pit inviso
dagli agenti, com’¢ oggi e sempre pit sara 'on. Bersani.

Per capirlo bisogna meditare sulle possibili, anzi probabili, probabilis-
sime, conseguenze della rescindibilita.

E di comune conoscenza, quanto meno tra i nostri lettori, che la
rescindibilita ha avuto come primo effetto la rottura dei vincoli che
ingessavano il mercato assicurativo italiano.

1 cliente, cui era stato imposto un vincolo di durata indissolubile, oggi,
invece, puo ottenere lo scioglimento della polizza, purché sia rimasta in
corso per almeno tre anni. E non c’¢ chi possa azzardarsi a dichiarare
negativa, sul pano generale, questa possibilita.

Liberi i clienti, ma, di conseguenza,
anche gli agenti ed i subagenti

La possibilita che i contraenti adesso hanno di liberarsi dalle polizze di
lunga durata, “libera” pure gli agenti, nel senso che possono trasferirsi
da una compagnia all’altra portando con se anche il portafoglio RE.,
appunto perché “disdettabile” dai loro clienti. E si sa, anche se 'ANIA
cerca disperatamente di sostenere il contrario, che se un agente cambia
compagnia la maggior parte dei clienti se li porta facilmente dietro. Il
rapporto fiduciario, infatti, intercorre tra cliente ed agente e non tra
cliente e compagnia.

Se l'agente ¢ libero di muoversi per cogliere offerte di collaborazione
piu interessanti e redditizie, a maggior ragione sono liberi i suoi colla-
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boratori, i c.d. subagenti, di passare (col
rispettivo portafoglio) ad altro agente o,
meglio ancora, ad altra compagnia (e
quante ce ne sono!) che offrisse loro la
possibilita di diventare agenti.

Perché mai, pero, gli agenti ed i suba-
genti dovrebbero cambiare casacca? Le
ragioni che depongono a favore sono
diverse e assai “robuste”. Essenzialmen-
te economiche, ma anche, nel caso dei
subagenti, di status.

Per i subagenti, passare da un agente
ad un altro (trascurando volutamente
l'ipotesi, tutt’altro che peregrina, della
trasformazione in agente diretto di
altra compagnia, ma, perché no, pure
della stessa compagnia) puo facilmente
significare la moltiplicazione delle prov-
vigioni dei rami elementari o, meglio,
per fare un esempio numerico, passare
da una provvigione di incasso del 4%
ad una del 12 e piu percento.

Chi andra (o, meglio, sta andando) alla
caccia dei subagenti altrui sono i broker
e gli agenti che, lavorando in annuale,
sono remunerati con provvigioni fisse
ricorrenti, le cui aliquote — per la gran
parte degli affari trattati dai subagenti
- sono nell'ordine del 24%.
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