Agenti

“Nell'assicurazione
vita-risparmio e molto
difficile guadagnarsi

la vita”

Riprendiamo da L'Argus un’intervista su un tema attuale e scottante:
la remunerazione degli agenti nell'assicurazione vita e, piil precisa-
mente, nei prodotti con destinazione risparmio/investimento.

In questo settore di attivita, gli agenti francesi si preoccupano piil
della redditivita dell’attivita che della formazione sui prodotti. E
non lo nascondono affatto, anzi lo proclamano chiaro e forte. E le
Compagnie, anche le pit “sorde”, hanno iniziato a capirlo.

La quota di mercato degli agenti nell’assicurazione persone &
dell’8%. Ma non cresce pill. Cosa succede?

Se conserviamo questa quota dell'8%, quando il mercato cresce
molto, vuol dire che noi cresciamo nella stessa proporzione. Questo
8% riguarda l'assicurazione vita, ma nel mercato della previdenza
la nostra professione raggiunge una quota di mercato importante
del 25%.

Gli agenti sono sufficientemente formati sui prodotti del
settore persone?

Non si pud crescere nell'assicurazione persone senza una buona
formazione. Questa attivita di formazione ¢ lunga e deve essere
performante. Oggi, numerosi agenti si specializzano e si dedicano
alla propria formazione. Non hanno piu niente da invidiare ai con-
sulenti indipendenti nelle gestioni patrimoniali.

Pil ci saranno persone mobilitate, piu il giro d’affari delle agenzie
sara diversificato. E piti una questione di mobilitazione degli agenti
generali che di savoir-faire.

Per mobilitare gli agenti non occorre migliorare la loro re-
munerazione in questo settore?

Il problema della remunerazione ¢ molto legato alla natura della
produzione. Nel mercato dell’assicurazione persone, occorre distin-
guere la previdenza, che ¢ piti remunerativa, dagli investimenti. Oggi,
nell’assicurazione vita-risparmio, ¢ molto difficile guadagnarsi la vita.

Lo afferma

a chiare lettere, in
un’intervista a
L'Argus di Parigi,
Guy Baqué,
presidente di Agea,
la federazione dei
sindacati degli
agenti francesi

E se la produzione viene realizzata
da un commerciale, il ritorno sugli
investimenti € troppo lungo, ovvero
impossibile.

Quale ¢ la riflessione di Agéa in
questo settore?

Abbiamo creato un gruppo di lavoro
con i rappresentanti dei sindacati
degli agenti generali (cosi vengono
denominati in Francia i gruppi azien-
dali agenti, ndt) che lavorano nel
vita. Dopo aver esaminato il mercato,
abbiamo messo a punto un software
che permette di calcolare la redditivita
dell’investimento in questo ramo e,
dunque, la produzione che conviene

continua
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